
 

  

KKV-Startup-Vállalati részleg szereplőivel 

Tisótzki István 

Gm-AGILIS CEO Eszköztár                   

– 375 canvas 

2024.01.01. 

Extrém gyorsan változó körülményekre szabott módszerekkel 

Több ügyfél – jobb működés – fenntartható növekedés – 

folyamatos fejlesztés és újratervezés kultúráját alakítjuk 

KONZULTÁCIÓK – WORKSHOPOK 

online - személyes 

 
 

Kategória Foglalkoztatott Éves nettó árbevétel 

Közepes max. 250 fő max. 19.500 M Ft 

Kicsi max. 50 fő max. 3.900 M Ft 

Mikro/startup max. 10 fő max. 780 M Ft 
*390 Ft/Eur 

AJÁNLAT 
Gm-45 perc  

DÍJMENTES konzultációra 
személyesen vagy online platformon 

kötelezettségmentes első beszélgetés 
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Kedves leendő Partnerünk, 

 
Vezetőkkel, cégtulajdonosokkal, vállalkozókkal, B2B értékesítési szakemberekkel, 
tanácsadókkal dolgozunk. Több ügyfél, jobb működés, fenntartható növekedés, folyamatos 
fejlesztés és újratervezés kultúrája az eredmény. A jelenleg legfejlettebb szaktudást és 
eszközöket vásárol a programjainkkal. 
 
A következő 12 hónap kihívások elé állíthatja a cégvezetőket, B2B értékesítési szakembereket, 
tanácsadókat, amikben kifejezetten extrém gyorsan változó környezetre szabott szaktudással 
és megvalósítási eszközökkel tudunk segíteni. A multinacionális cégek legjobb gyakorlatát és 
a startup világ gyors növekedésű cégeinek üzletfejlesztési módszertanát adom át 
ügyfeleimnek. Több és fenntartható profit, versenyelőny, stabilabb vezetés, rugalmas 
alkalmazkodás extrém gyorsan változó környezetben, innovatív működés. Konzultációkon (1-
3h/alkalom) és workshopokon dolgozunk. Ezek személyesen, telefonon, Zoom/Google meet 
platformokon zajlanak. 
 

Nem tudom, hogy Önöknél van-e olyan terület az egyéni-, vezetői-, értékesítői 
és támogató marketing, valamint a kapcsolódó szervezeti munkában, ami 
tartalékot rejt és versenyelőnyt hoz.  
 

Beszélhetnénk erről bővebben? 
 
Egy személyes/Zoom/Google meet DÍJMENTES 45 perc alkalmas rá, hogy feltárjuk a 
lehetőségeket. 
 
Témák lehetnek az Ön személyére és cége működésére, jelenlegi helyzetére szabva 
 

o Hogyan tűzzünk ki és érjünk el, elsőre lehetetlennek tűnő célokat egyéni-, szakmai-, 
vezetői-, céges szinten? 

o Egyéni-, vezetői-, vállalati identitás – Identitás alapú működés – Hogyan? 
o B2B (eladás vállalatoknak, intézményeknek többszereplős tárgyalások 

eredményességnövelése) Konzultatív értékesítés 4.0 – (első hatástól a zárásig, 
ajánlásig) 

o Folyamat és tevékenységszervezés - Hatékony munkatársi tevékenységszervezés - 
munkatársi időkihasználás  

o Agilis vezető - vezetői munkaszervezés és vezetői élettervezés extrém gyorsan változó 
környezetben  

o Stratégia és megvalósítás - vezetői erő fenntartása - A következő 3hét-3hónap-1év-
3év tervezése és megvalósítása extrém tervezhetetlen időkben  

o B2B Értékesítést támogató marketing - keresletgenerálás több csatornán - A LinkedIn 
platform, mint versenyelőny 

o Értékesítési szövegírás (scriptek ajánlatra, e-mail, blog, hirdetés, közösségi média, 
telefon) 
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o Krízishelyzetek, előre nem megjósolható, nagy hatású események okozta sokk 
kezelése vezetői, vállalati szinten. Hogyan álljunk talpra egy nap alatt? 

o Innováció, termék-, szolgáltatás-, üzleti modell fejlesztés – ahogy a startupok csinálják 
o CJM-ügyfélút tervezés (első hatástól az első rendelésig, első rendeléstől a további 

rendelések ösztönzéséig) – Többcsatornás keresletgeneráló marketing 
o Radikális áremelés – úgy, hogy ne veszítsünk ügyfelet! – Hogyan kommunikáljuk, 

hogyan tárgyaljuk? 
o B2B Tárgyalástechnika és tárgyalási stratégia (eladás vállalatoknak, többszereplős 

tárgyalások eredményességnövelése) 
o Meritokrácia – vezetői döntések az érintettek bevonásával 

 
 
Minden ügyfelünkkel titoktartási szerződés keretében dolgozunk, ami érvényes az első, 
közös kommunikációs pillanatunktól.  
 
A leggyakrabban felmerülő kérdésekre a gmvip77.hu oldal Gy.I.K. menüpontjában talál 
válaszokat. / https://www.gmvip77.hu/gm-gy-i-k/ / 
 
 
A szolgáltató munkatapasztalata:  
 
 

Tisótzki István 
minősített mentor 
Startup/KKV/Vállalati stratégia és megvalósítás 
 
 

István széleskörű, multinacionális nagyvállalati karrier után 2016 óta dolgozik egyéni 
üzletfejlesztési szakértőként. Ügyfelei között nagyvállalati tanácsadók, multinacionális cégek 
vezetői, hazai közepes vállalkozások és startupok vannak. 
Részt vett egy Európai Unió és a magyar kormány által támogatott 5 éves programban, aminek 
keretében aktív szerepet vállalt a hazai IKT startup ökoszisztéma fejlődésében. Számos 
workshopot, előadást tartott egyetemi központokban (SZTE, Óbudai Egyetem), valamint más 
szervezeteknél. /EFQM, SZMT, PMSZ, Mind Mate Inspiration mentorközösség, valamint a 
Google for startups program/ Előadói készségeit az egyik neves, hazai Toastmasters klubban 
fejlesztette, ahol tagságért felelős alelnöki pozíciót töltött be. 
 
Vallja, hogy az extrém gyorsan változó környezet nem egy átmeneti válságtünet, hanem 
tartósan velünk maradó működési forma. Ennek egyéni-, vezetői-, szervezeti kezelésére 
kidolgozott egy eszközrendszert (375 db canvas, 1 oldalas munkalap) amivel sokkal 
hatékonyabb az önfejlesztés és mások egyéni-, vezetői-, szervezeti működésének fejlesztése. 
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Egyeztethetünk időpontot Gm-45 perc 

kötetlen, díjmentes konzultációra? 
/ Értéke: 56.250 Ft+Áfa – díját átvállaljuk / 

Már ezen az első találkozásunkon is átadok egy olyan eszközt, ami másnaptól biztosan 

lendületet ad a munkájának. Kíváncsi rá, mi volt ez, az eddigi 68+ ügyfelünknél? Nem érdekes, 

mert mindenkinek egyedi… az alapján, amit átbeszélünk az első 45 percben. 

 

Hogyan léphetünk kapcsolatba? – jelezze és visszahívjuk! 

Linkedin platform, üzenet: https://www.linkedin.com/in/istvantisotzki/ 

Telefonon/SMS: 00 36 30 737 5554 
E-mail – visszahívás kérés: uzletiterv@gmvip77.hu 
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Gm-EOS Komplex program – vállalati-, vállalkozói működési rendszer 

fejlesztése 
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