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Kedves Partnertink,

Oriiliink, hogy kifejezte érdeklédését programunk irdnt.

Gm-B2B Komplex konzultativ értékesités 4.0

45 perc / Zoom konzultdcio

Aki értékesitésben dolgozik, annak a kovetkezd nevek biztosan nem
ismeretlenek. Dale Carnegie, Jim Rohn, Og Mandino, Zig Ziglar, Brian
Tracy, Neil Rackham, Ron Willingham

Alapvetéen az értékesitésben (és a marketingben is) két stilus van. Az
egyik az értékesitésben az ligyfelet meggydzendé eszkoznek tekinti a
sajat céljaihoz. Taktikdk domindlnak és technikdk, tranzakcids eladdsok
torténnek.

GM-Mentorprogramok

Tobb iigyfél — Jobb miikodés — Fenntarthaté novekedés
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KKV - Startup — Vallalati dontéshozok részére gmvip77.hu



https://www.gmvip77.hu/gm-45/
https://www.gmvip77.hu/gm-45/

A mdsik stilus az 1970-es évek dta fejlédott ki és alapvetéen az
lgyfelet egy  fdjdalmakkal,  problémdkkal,  vdgyakkal és
tevékenységekkel biro EMBER-nek tekinti. Az (gyfél partner, akinek
értéket adok folyamatosan és egyiittmikodom vele.

GM-Mentorprogramok

Tobb tigyfél — Jobb miikodés — Fenntarthato novekedés

P A ERTEKESITES

‘ A5 - vallalatok - intézmények felé
RaaS/Robots as a Service =
Nagy értékii
alkatrészek/gépek/berendezések
Nagy értéki
szolgaltatasok

KKV - Startup — Vallalati dontéshozok részére gmvip77.hu

Az utobbi években a tranzakcios értékesités mar nem elég. Folyamatos
kapcsolat kell azokkal is, akikkel lehet, hogy csak éven tul kotok izletet.
Tobb csatorndn érdemes kommunikdini.

Az utobbi 2 évben a konzultativ értékesités is (j szintre lépett. Csak
néhdny jellemzd vdltozds

- LinkedIn szerepe és lehetéségei, AI és platformok
- Video értékesités - értékesités platformokon keresztiil
- Torténetmesélés

- Vizualitds jelentésége



- Design Thinking és a Growth Hacking gondolkoddsmaddja és mdodszerei

- A keresletgeneradlds fontossdga és tdrhdza, amikkel az érdeklédés és
igény kiépithetd joval azeldtt, mieldtt az értékesitével személyesen
taldlkozik a leendo tigyfél

- Az idéhéz valo viszonyulds, a lehetséges ligyfelek elérhetésége és
dontési folyamataik vdltoztak

- Az ajdnlat madr egy fejlesztési folyamat, amiben sokszor kell
egyeztetni az érintettekkel

- A vevéi Ut tervezése egy tobb csatorndn zajlo komplex hatdstervet
igényel
- Konszenzusos dontések sziiletnek a vevdi oldalon akdr 6-8 szereplével

- Az értékesitésnek mdr a termékfejlesztéssel, marketinggel
osszhangban kell mdkodni és aktivan részt kell venni a
keresletgenerdlds és vdllalati-, értékesitéi-, termék identitds
kiépitésében

- A feltdrds és empatikus kérdezés szerepe megnétt

- A lehetséges vevé mdr tdjékozodik tébb forrdsbdl, mire az
értékesitével személyesen taldlkozik

Na jooo ...De akkor
hogyan?



Ezekre a vdltozdsokra mdr nem az a vdlasz, hogy egyre nagyobb erével
csindlom azt, amit eddig.

Uj szintre kell Iépni! Kivdncsi mi az?

A Gm-Mestertervezés mentorprogramok eszkozrendszerét tobb mint
5 éve fejlesztjiik és extrém gyorsam vdltozo kornyezetre szabottak.

Tobb, mint 375 Canvas/egy oldalas munkalap kertilt megalkotdsra, amik
innovativ emberi-, vezetdi-, szervezeti mikodés kialakitdsdt
tdmogatjdk és éndlloan is haszndlhatok.

Ez a 45 perces program egy dtfogo ismeretet ad a jelenleg
legfejlettebb értékesitési modszerekrdl, eszkézrendszerral.

Hogyan jussunk a negyedik szintre? Hogyan legyen ez
a behozhatatlan versenyelonyiink?

Gm-B2B 5.0 1

konzultativ értékesités+MDG

K ) l konzultaciok - online és személyes workshopok

Al - platform - adatvezérelt - folyamatoptimalizalt
MDG tamog B2B értékesité

Vezetoknek

transzformacioés partner — megbizhato tanacsadé

*CANVAS alapu fejlesztés
*B2B értékesitési
szakembereknek

ROI kalkulacio - egyiittmiikodés - tovabbi eladas

vevéi fokusz: eladas — meggy6zés - tranzakciok

Csa patnak i eladoi fokusz: technikak, sajat termék/szolgaltatas,

kifogaskezelés, érzelmi és szellemi manipulaciok

Minden elemiik egyéni igényre szabhato —
minden alkalom onalléan is eredményt hozo

gmvip77.hu




Eloszor azért tisztazzuk...

Kiknek szol a 6m-Vip 77 B2B Komplex konzultativ értékesitési
modszertan és keretrendszer?

A digitdlis dtalakuldsban szerepet vdllalo vdllalatok, vdllalkozdsok
értékesitdinek, tandcsaddinak

2 millio Ft+ tranzakcios értékid terméket vagy szolgdltatdst
értékesité cégek értékesitdinek - értékesitési vezetdknek -
értékesitést végzd ligyvezetbknek és kereskedelmi vezetdknek -
KAM - BDM - értékesitési tamogatoknak - egyéni tandcsadoknak
Saa$S - Szoftvert szolgdltatdsként értékesitéknek

Raa$S - Robotokat szolgdltatdsként értékesitoknek

Maa$ - Gépeket szolgdltatdsként értékesitoknek

AIaaS - Mesterséges intelligencia megolddsokat értékesitéknek

Nagyobb értéki gépeket - berendezéseket elado tranzakcids
értékesitést végzoknek

Nagyobb értéki szolgdltatds tranzakcios eladdsdt végzé
értékesitéknek

Nagy értéki szolgdltatdst értékesité egyéni tandcsadoknak és
szervezeteknek



Eszkdzoket és mddszereket adunk, hogy kozelitslik azt, ami most
van... ahhoz, ami lehetséges!
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" Ez lehetséges...

Ezt prébaltam...

Ez miikodik... ez van
most...

A muakoddésink mindig elmarad attél, ami lehetséges... de gyakran
egy kilsd szem jobban latja azt, amirdl nem tudjuk, hogy nem
tudjuk...

Jelenlegi mukodési teljesitményem

Teremtett EREDET szerinti maximalis
potencialom céliranyos cselekedetei

— (Onszabotazs + Kiviilrél jové hatasok szabotalé ereje)

/




Masként kell tekinteni az értékesitési tolcsérre

Hogyan kommunikdlunk azokkal, akikkel késébb
lehetséges az egyiittmikodés?

Gm-Vip 77

ERTEKESITESI TOLCSER STRATEGIA

Gm-Vip 77 Ertékesitési tolcsér

Azonosito: J

Kapcsolédé vaszon:

] Szervezet neve:

—_—

\ MIRE VAGYIK?

10x? |

% MI FAJ NEKI?

MIT CSINAL?
TUDATOSSAG

30%

ERDEKLODES

VAGY

CSELEKVES

HOGYAN ALAKITSAK - TARTSAK
AKTIV KAPCSOLATOT VELUK?

HOGYAN
KOMMUNIKAUAK?
Hogyan érjek el aktivitast?

\
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TEUES MEGSZOLITHATO PIACUNK

PIACKUTATAS

helyi - varosi - megyei- orszagos - kornyezd
orszagok - Eurdpa - Globalis

MIKROPIACI TERKEP

MIKROPIAC 1 MIKROPIAC 2 MIKROPIAC 3 ‘

Hogyan szdélitom meg?

SOHA
vagy Hogyan minégsitem?

SOKKAL

KESGBB

KESGBB Hogyan

aktivalom?
PROBLEMATUDATA VAN Nem ‘
keres megoldast
PROBLEMATUDATA VAN
Kész a dontésre

KERESLETGENERALAS ]

P — (.13
ELSO DIREKT HATAS
{

10x? l

UGYFELUT LEPESEI

Hogyan érem el, hogy

TARGYALAS - ZARAS - KATTINTAS

| i

MOST vasaroljon? AT SosT
10x?
of UGYFELKISZOLGALAS -
AKTIV TOVABBI ELADAS MEGLEVG
MOST Hogy an UGYFELEKNEK
UGYFELEK tartom meg? AKTIV KAPCSOLAT - AJANLAS -
TERJEDES - HALOZATI HATAS
| —
KORABBI L"’]
UGYFELEK
AKTIVALAS
KERESLET H°gya n AJANLAS - TERJEDES -
GENERALAS reaktivalom? HALOZATI HATAS
PASSZIV

KOZOSSEGE!




Milyen problemat oldok meg?

Milyen eredmeényt
erek el?

Hogy mérem a sikert?



EXPONENCIALIS GONDOLKODAS

Termékfejlesztés - Marketing - Ertékesités

Bajtdrsi egyiittmiikodo csapatok

OSSZHANG MEGTEREMTESE

..ahol innovdcio - termék-, szolgdltatdsfejlesztés van

Hogyan generdlok keresletet, mire a termékem-,
szolgdltatdsom kész a piacra vitelre?

Gm-Vip 77
GM-TRACTION

SZOLGALTATO:

Azonosité TERMEK/SZOLGALTATAS:

Nagyszeriibb jové - tobb szabadsag

Mikropiaci lista azonosité:

IDENTITASUNK EPITESE - BRANDEPITES - FOLYMATOS és TOBB CSATORNAS KOMMUNIKACIO - SZEMELYES és ONLINE KAPCSOLODAS EGYENSULYA

MARKETING - PIACKUTATAS TOLSULY KERESLE AS - TARTALC DRAMAI DEMONSTRACIO - BELEPS AJANLAT - VASARLASI TRAUMA KOMPENZALAS SZEMELYES - ONLINE ZARAS
MIKROPIACI TERKEP 2, KERESLETGENERALAS 1) ELSO DIREKT HATAS () FELTARO BESZELGETES c:> A’:&"ﬂ;ﬂ?' r‘;:> é":::a’:?ﬂ:: X Ll;y UZLETI TARGYALAS ;‘::samqg;ﬁ
102 | 1002 | sox2 | 102 | 10x2 | |_sox2 | 10x2 |

1- Kinek akarunk értéket adni? FIZETO VEVOK SZAMA

2- Milyen problémat oldunk meg? TRANZAKCIOK ERTEKE

3- Milyen eredményt ériink el? TRANZAKCIOK GYAKORISAGA

4- Hogyan képez hidat az érték I az ligyfél jelenlegi "A"-kiindulé llapota ARBEVETELUNK

és "B" - vagyott allapota kozott? HASZONKULCSUNK 1 UGYLETEN Ny

5- Mivel jobb a mi megoldasunk, mint a piacon levé "hasonlék"? NETTO NYERESEG TOMEGUNK \SFHl

6- Miért csinaljuk? ( gyokér ok; kiildetés ) KESZPENZ A SZAMLANKON

7- Kikkel csinaljuk? (csapat, partnerek) CASH-FLOW

8- Mi a "titkos receptiink", ami nincs masnak?

MIRE VAGYIK? 0 TERJESZKE-
?' B m‘s& & DB

O
G|

PROBLEMA - VAG e
TEVEKENYSEG DEMO - MVP » FELEK MEGOLDAS KISZOLGALO HATTER - UGYFELEK

I OK - - MERETEZES I ERTEKAJANAT TERVEZES - DESIGN GONDOLKODAS - LEAN STARTUP MODSZEREK I AGILITAS - - MARKETING AS - HALOZATI HATAS
Lehetsé am? - Lehetséges tr. ids érték? - Lehetsé kcid gyakorisag? - Konverziok? - Atfutasi idék? - Kovetkezs szint - kdltség? - ROI - Megtériilés?

ONKEPEM - ONBECSULESEM - ONBIZALMAM - HITEM - JOVOKEPEM - VEDELMI EROM

HITELESSEG - RADIKALIS NYITOTTSAG - RADIKALIS ELFOGULATLANSAG - RADIKALIS GSZINTESEG - RADIKALIS IGAZSAG - ONALLO GONDOLKODAS - ELKOTELEZETTSEG - FAIDALOMTURES - OKFEITES - HITELES VELEMENYUTKOZTETES

- Képzés - Elko . i6s idd csd - iGs ardny novelés - Vasarlasi aktivitas elérése - Ujravasarlas - Ajanlasra osztonzés - Terjedés dsztonzé ‘




Na mostmadr elég.... nézziik a keretrendszert...

Mielétt erre rdtérnénk, szeretném megosztani, hogy amikor
lgyfeleinkkel dolgozunk, elkészitjik a cégiikre szabott GM-
Mesterkonyvet.

A 6m-B2B Komplex konzultativ értékesités 4.0 modszertana ennek a
mesterkonyvnek egy (bdr a legjelentésebb) fejezete.

A Gm-B2B Mesterksnyv, amit az On igényeire és cégére, cége
lgyfeleire-, és leendd (gyfelei dontéshozdira szabunk, ennél joval
kiterjedtebb és bévebb.

Beszéljunk erroél is?

= eeea(@Z €N c€gem) B2B

Ertékesitési Mesterkényv




A Gm-B2B Komplex konzultativ értékesités
5.0 keretrendszer

Extrém gyorsan valtozo kornyezetre szabott modszertan és eszkozok

Gm-Vip 77 T-SELECT 5 hatas

VTdLTEm ATOLCSERT l ELSO HATAS N FELTARAS - SZITALAS
MIKROPIACOK | KERESLETGENERALAS KIBILLENTES
AJANLATFEJLESZTES UZLETI TARGYALAS ZARAS ELSO CSEREUGYLET
| ELSO ELMENY

ERTEKESITES VALLALATOK és

Eredmény: TERULETI NOVEKEDES - INTEZMENYEK FELE
FENNTARTHATO MUKODES Bz B

KKV - Startup - Vallalati dontéshozok részére / B2B Komplex értékesités gmvip77.hu

A keretrendszer mégétt a legudjabb tudds és tdmogatd eszkézrendszer
dll... amit k6zdsen fejlesztiink és testre szabunk...

Hogyan adjuk dt ezt lgyfeleinknek?

Errél is lesz szo roviden a 45 perces Zoom (vagy mds platformon)
beszélgetésiinkon

Alapvetéen egyéni konzultdciokon, csoportos konzultdciokon, online
vagy személyes workshopokon dolgozunk egyiitt.




Mi a kiindulo allapot?

Mi a vagyott allapot?

Mi képez hidat a ket allapot

kozott?

Gm-Vip 77
Vagyott dllapot

TEMA: Datum:
TEMA - Ertékesités - VAGYOTT || Il s asanaes
ALLAPOT  "A" -> "B" viziom m Készit6:
Az0onosito: - !
dolaniegt Bapotom - A Nagyszeriibb jové - boldogabb élet - lelki béke - tébb szabadsag
Vagyott dllapotom - "B
KIINDULO ALLAPOT HOGYAN KEPEZ HIDAT A MEGOLDASOM? VAGYOTT ALLAPOT
A LEHETSEGES UJ UGYFELEK
= Milyen miikodése lenne, ha elérné, amire vagyik?
LEHETSEGES U) UGYFELEK
5 Milyen miikodése lenne, ha csokkenne vagy
MIRE VAGYIK? megsziinne a problémaja?
?
MI FA) NEKI? Milyen miikédése lenne, ha kapcsolédnank a
MIT CSINAL? tevékenységeihez tgy, hogy azt értéknek lassa?

feflesztés-adis  thrgyalds

ONKEPEM - ONBECSULESEM - ONBIZALMAM - HITEM - JOVOKEPEM - VEDELMI EROM

HITELESSEG - RADIKALIS NYITOTTSAG - RADIKALIS ELFOGULATLANSAG - RADIKALIS GSZINTESEG - RADIKALIS IGAZSAG - ONALLO GONDOLKODAS - ELKOTELEZETTSEG - FAIDALOMTURES - OKFEITES - HITELES VELEMENYUTKOZTETES

Wibllentés  Feitdrds  Nnlat Jey ZAnks

készitette: Tisotzki Istvan Web: gmvip77.hu

2022.01.29




A keretrendszer és modszertan egy-egy eleme ondlloan is azonnal
haszndlhato és mérheté eredményt hoz. Mdr 77 perc konzultdcio is
megér egy vagyont... tobb haszna lesz, mint amennyibe kerdil.

Hogy tetszik? Oriilok, ha vdrja a 45 perces konzultdciét, aminek a dijdt
rdaddsul most dtvdllalom. Ha nem vesz részt, az sem gond...

Folytathatjuk a munkdt a Gm-Vip 77 Mestertervezés valamelyik
mentorprogramjdval, vagy egyedi ajdnlatot adunk.

Beszéljiink?

KAPCSOLODJUNK A Linkedin-en!

Tisotzki Istvan
M: +36 30 737 5554
Mail: uzletiterv@gmvip77.hu

Web: gmvip77.hu



mailto:uzletiterv@gmvip77.hu
https://www.gmvip77.hu/
https://www.linkedin.com/in/istvantisotzki/

