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Kedves Partnerünk! 

 

A GM-SPRINT személyes részvételű workshopok és a GM-10x E-

SPRINT online workshopok mindig egyedileg összeállított, 

kifejezetten ügyfelünkre szabott csoportos konzultációk, 

prezentációk. 
 

A választott témában intenzíven átadott szaktudást és a 

megvalósításhoz szükséges eszközrendszert /canvasok-1oldalas 

munkalapok/ vásárol. A workshopok a személyes vagy online 

konzultációkat támogatják és gyakorlatias módszereket adnak, 

kifejezetten extrém gyorsan változó körülményekre szabva. 
 

Előzetes egyeztetés, feltáró beszélgetés során, közösen alakítjuk 

ki a tartalmat. Követő konzultációk segítik a workshopon 

kapott tudás gyakorlati alkalmazását. Aznaptól eredményt és 

sok esetben, vállalkozói-, vállalati szinten, azonnali 

profitnövekedést hozó módszereket adunk át. 
 

Belevágjunk MOST? 
 

István 
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Téma: Gm-GTM/Termék-, szolgáltatás és funkciófejlesztés / üzleti ötletek 

strukturált kifejlesztése-tesztelése és piacra vitele kevesebb bizonytalansággal - 

kisebb kockázattal 

 

Időtartam: 3x60perc / Helyszín/forma: személyes részvételű /online; csoportos 

konzultáció, prezentáció 

Szükséges eszközök: Flipchart vagy tábla, Projector + vetítővászon (*szolgáltató 

biztosítja); állvány a projektornak 

Kiknek? /nem elsődlegesen szoftver vagy platform, AI programfejlesztőknek/ 

• CEO / ügyvezető 

• KKV tulajdonos és/vagy első számú vezető 

• Startup tulajdonos/vezető 

• Termék-, szolgáltatás innovációban gondolkodónak 

• Meglevő terméken új funkciókat fejlesztőknek 

• Új piacokon meglevő, vagy új terméket-, szolgáltatást bevezetőknek 

• Fejlesztéshez, innovációhoz kapcsolódó keresletgeneráló marketing 

támogatás érintettjeinek 

 

Miért? „Az élet túl rövid ahhoz, hogy olyasmit építsünk, amire 

senkinek nincs szüksége.” – Ash Maurya 

 
Extrém gyorsan változó környezetben más gondolkodásmód és más eszközrendszer 
kell, hogy elérjük a céljaink. Hogyan lehet nagyságrendekkel kevesebb erőforrásból 
és kockázattal, ötletből, piaci sikert elérni? 

PROBLÉMA - Az új termék vagy vállalkozási ötletek nagyrésze elbukik. Miért? Mert 
olyan termék vagy szolgáltatás kerül hónapok, évek alatt kifejlesztésre, amire nem 
úgy, nem olyan funkciókkal, nem akkor, nem olyan áron, nem elegendő 
nagyságrendben, nem olyan üzleti modellben és kombinációval van szüksége a 
vevőknek. Tengernyi elpazarolt idő, rengeteg hiábavaló módon elköltött pénz, kárba 
veszett emberi munka. 

MEGOLDÁS - Az ötletkidolgozástól a piacra vitelig tartó strukturált kivitelezés. "Kis 
adagokban” végzett tesztelés és tapasztalati tanulás. Termékfejlesztés - értékesítés 
- marketing összhangja. Gondolj 1-et - kérdezz 10-et - tesztelj 100-on - adj el 1000-
nek! A jelenleg legfejlettebb módszerekkel és keretrendszerrel segítünk innovatív 
termékeket és szolgáltatásokat kidolgozni és piacra vinni. 
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Tartalma - "Elsőre ez lehetetlennek tűnik, KIVÉVE, HA...!" - szaktudást 

és eszközrendszert vásárol, hogy tudja, mit írjon a pontok után 

I. Mikropiaci térkép / hol vannak a halban bőséges tavak? / - Kinek? 

1) Mikropiacok azonosítása és méretezés - új tevékenységhez, új termékhez 
vagy szolgáltatáshoz, funkciófejlesztéshez 

2) Új piacok - új vevők - új problémák - új igények azonosítása 
3) Piackutatás - üzleti hírszerzés gyorsan - kevés pénzből 
4) Trendek, amik segíthetnek 
5) Szereplői problémák/vágyak azonosítása 
6) Ötletgenerálás - ötletszűrés 
7) Probléma -> megoldás összhang megtalálása 

II. Megoldás fejlesztése – Mit? 
 

1) Probléma -> megoldás validálás 
2) Fejlesztési folyamat a tanulás és tapasztalás sebességével 
3) Reprezentatív ügyfélminta szereplőinek bevonása 
4) MVP Minimálisan működő termék vagy szolgáltatás fejlesztése - 

ismétléses tapasztalás 
5) Fejlesztés – keresletgeneráló marketing – későbbi értékesítés összhangja 

 
III. Az első fizetős vevők – Termék-, szolgáltatás-, funkció piaci elfogadottság 

teszt – Hogyan érjem el, hogy megvegyék? 

1) Mikropiacra szabott vásárlói út tervezés 
2) Termék->piac validálás 
3) Fizető vevői referencia elérése 
4) MVP Piaci belépés stratégiája 
5) Fejlesztés - marketing - értékesítés összhangja 
6) Visszajelzések alapján történő termék és szolgáltatási funkciófejlesztés – 

piaci terjeszkedés előkészítése 
7) Üzleti modellünk és piaci kombinációink kidolgozása 
8) Lean Startup - Design Thinking - Lean Analytics - KPI alapú módszerek 

 
IV. Piaci terjeszkedés – Üzleti modellünk és kombinációink az arénában 

1) Termék – piacra vitel - stratégia 
2) B2B értékesítési terv + MDG/SDG keresletgenerálás és „push” marketing 
3) Ügyfélkiszolgálás javítása - értékesítés növelése 
4) Mikropiacra szabott értékesítési oldalak kidolgozása 
5) Marketingterv - megbízási terv a marketing kivitelezőnek 
6) Fejlesztés - marketing - értékesítés összhangja 
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7) Értékesítési célú szövegírás (sales copywriting) alapjai. Hogyan írjunk 
szöveget, ami elad? 
(E-mail; Landing oldal; Weboldal; Linkedin; FaceBook; Szakmai blog; 
Hirdetés; stb.) 

V. Piaci terjeszkedés, területszerzés, stabilizálás 

1) Eladástámogató üzleti modell fejlesztése / 10+1 terület 
2) Vezetési módszerek fejlesztése - támogató rendszerek 
3) Csapatmunka - OKR célkitűzési rendszer alkalmazása a megvalósításban 
4) Hatékony belső kommunikáció és meetingrend 
5) B2B értékesítésfejlesztés + MARKETING / több csatornás 
6) Exponenciális növekedés előkészítése 

 

Mit vihet haza a nap végén? 

 

A Gm-GTM/Termék-, szolgáltatás és funkciófejlesztés workshop/ egy nagy 

lendületet adó egyszeri esemény, amit követő workshopok és folyamatos, Gm-

GTM/Termék-, szolgáltatás és funkciófejlesztés mentorálás, konzultációk (online és 

személyes részvételű) tesznek teljessé és igazán eredményessé.  

Megvalósításával üzleti ötletek strukturált kifejlesztése-tesztelése és piacra vitele 

módszerei, keretrendszere és megvalósítási eszközei kerülnek átadásra. 

Ahol most van, eddigi működése juttatta. A következő szinthez mást kell csinálni. 

Apró lépésekben... folyamatos fejlesztéssel... Az 5 éves mentorprogramot - amiben 

a szolgáltató részt vett - az ENSZ Globális legjobb gyakorlatai közé választotta.  

A Gm-Mestertervezés extrém gyorsan változó környezetben konzultációi egyik 

tudásbázisát ez a program jelenti. A másik alapot 7 év alatt fejlesztett 375+ db-os 

egyoldalas munkalap - CANVAS - adja, ami többszörösen hatékonyabbá teszi az 

együttműködésünk és a szaktudás átadását. Saját felhasználásra, cégen belüli 

folyamatos fejlesztésre átadásra kerülnek az adott témában. 

Nem csak arra kell tudni válaszolnunk, hogy mit érdemes fejleszteni. Fontosabb, 

hogy mit és mikor nem, hogy időt, erőforrást, energiát, pénzt spóroljunk és a lehető 

leghamarabb észrevegyük, amikor részben, vagy teljesen abba kell hagyni vagy 

máshogy kell csinálni. 

 

Kezdhetjük, MOST? 
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Workshop díjazása: (Résztvevők száma x 180perc/60 x 0,7) *25.000 Ft 

A workshopot tartja: Tisótzki István (startup és KKV tanácsadó, minősített mentor) 

 

 

 

*A workshop tartalma és anyagai egy kis részét képezik a Gm-Vip 77 Mestertervezési szolgáltatás 

eszközrendszerének. Javaslom a szolgáltatóval kötött szerződés keretében vállalkozására szabott 

további személyes és online konzultációk ill. workshopok igénybevételét! Tegyen szert versenyelőnyre! 

**A workshop tartama alatt kép-, és hangfelvétel nem készülhet! / külön egyeztetést igényel / 

***A szolgáltató fenntartja a jogot a téma keretein belüli tartalom változtatására! 

 

 

 

 


